
Condições e elegibilidade
•	 O parceiro deve estar em situação regular com  

o Programa de Canal da Keepit

•	 Somente oportunidades provenientes de novos 
parceiros (não conhecidas anteriormente pela Keepit)

•	 Um acordo comercial/empresarial abrange mais  
de 1000 licenças

•	 Todos os cadastros devem ser validados por um gerente 
de contas da Keepit

•	 Todos os impostos sobre os prêmios concedidos são  
de responsabilidade do participante

•	 Máximo de 8 registros de negócios aprovados  
por vendedor parceiro

•	 Aplicam-se os termos e condições padrão do programa

•	 Use o código promocional “PAYDAY” no formulário  
de registro de oferta

O detalhamento:
Detalhes: para cada negócio 
comercial/empresarial qualificado 
que você registrar no portal de 
parceiros entre 1º de abril de 2026 
e 30 de setembro de 2026, você 
receberá um cartão-presente 
eletrônico de US$ 100.

Cada negócio qualificado e registrado  
gera recompensas para você no programa 
Pipeline Payday 

Crie pipeline. 
Receba o 
pagamento. 
Repita.
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*Ou o equivalente em moeda local

Uma oferta = 
Cartão-presente 
de US$ 100*

1º de abril até 
30 de setembro

Programa de Parceiros

Registre sua oferta aqui

https://www.keepit.com
http://partners.keepit.com




Termos e Condições 
1. Introdução: 


• Este documento detalha os termos e condições que regem o programa Keepit 
Pipeline Payday, projetado para incentivar representantes parceiros a atingirem  
as metas de registro de negócios dentro de um período designado. 


2. Elegibilidade: 
• Participantes: 


Todos os representantes de Vendas e Vendas Técnicas dos parceiros selecionados.   
3. Detalhes do programa: 


• Alvos: 
Para ganhar prêmios, um representante de vendas ou técnico deve registrar uma  
oferta qualificada no portal de parceiros durante o período do programa, que vai de  
1º de abril de 2026 a 30 de setembro de 2026. 
Todas as ações, incluindo os registros de ofertas, devem incluir um NOVO cliente para  
a Keepit para fins de qualificação. 


• Qualificadores mínimos 
o Oportunidades novas provenientes de parceiros (não conhecidas 


anteriormente pela Keepit) 
o O número de usuários deve ser acima de 1.000 (cliente empresarial  


ou comercial) 
o O registro da oferta deve ser enviado e deve ser aprovado em definitivo pelo 


representante de vendas da Keepit após a qualificação, dentro do período  
do programa 


• Valor do Prêmio: 
o Cada oferta qualificada equivalerá a um prêmio de cartão-presente digital de 


US$ 100 (ou equivalente local) entregue por e-mail quinzenalmente. O valor 
máximo dos prêmios é de US$ 800 por vendedor parceiro durante o período 
do programa.  


• Verificação: 
Todas as alegações serão verificadas pela Keepit para garantir a conformidade com as 
diretrizes do programa antes da distribuição dos prêmios. 
 
5. Considerações importantes: 


• Atividade Fraudulenta: 
Qualquer tentativa de manipular ofertas ou de se envolver em atividades fraudulentas a 
fim de obter a qualificação para um prêmio resultará na desqualificação imediata deste 
programa e de qualquer programa Keepit no futuro.  


• Alterações no programa: 
A Keepit reserva-se o direito de modificar ou encerrar o programa Keepit Partner Power Play 
a qualquer momento, sem aviso prévio. 







6. Acordo: 
• Ao participar de qualquer programa de premiação da Keepit, os representantes dos 


parceiros reconhecem: 
o Concordo em cumprir todos os termos e condições aqui estabelecidos 
o Todas as responsabilidades fiscais decorrentes de um presente ou incentivo 


recaem exclusivamente sobre o participante 
o Eles possuem as devidas permissões para participar e receber quaisquer 


prêmios concedidos por seus empregadores 
 





